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TOUT en ne négligeant pas
les opportunités locales, Bank
One met un fort accent sur un
développement des activités
financiéres en Afrique subsaha-
renne. Les secteurs offshore
sont principalement servis par
ses départements Corporate et
Private. «Bien que IAfrique pré-
sente des défis, la région continue
doffrir un potentiel de croissance
significatif La demande de ser-
vices financiers, en particulier les
facilités en devises, les lignes de
crédit, la Trésorerie, les paiements
et laccés aux marchés de titres
internotionaux, reste forte», fait
ressortir Guillaume Passebecq,
Head of Private Banking and
Wealth Management de Bank
One. Afin de gérer soigneuse-
ment les risques, les activités
et |a présence des deux action-
naires de la banque, 1&M et CIEL,

des informations
sur les pays et les
chents, constituant un avantage
concurrentiel significatif et per-
mettant & Bank One de servir
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des clients a travers la région, en
particulier en Afrique de I'Est
Commentant |'évolution du
Centre financier international de
Maurice

rappelle que Maurice est recon

Guillaume Passebecq

nu comme un centre financier

nternational de premier plan

SUBSAHARIENNE

grace a plusieurs atouts clés.
Maurice bénéficie d'une stabi-
lité politique et économique qui
est essentielle pour attirer les
investisseurs  internationaux.
Son cadre juridique et régle-
mentaire est solide, transparent
et conforme aux normes inter-
nationales, ce qui renforce la
confiance des investisseurs. La
Financial Services Commission
(FSC) met les bouchées doubles
pour réguler le secteur financier,
assurant la protection des in-
vestisseurs et la conformité aux
standards mondiaux.

De plus, Maurice offre une
fiscalité attrayante et des accords
de non-double imposition avec
de nombreux pays. Une fiscali-
té avantageuse, combinée a des
incitations fiscales pour les en-
treprises, fait de Maurice un lieu
attractif pour les fonds diinves-
tissement et les multinationales.
Enfin, Maurice est stratégique-
ment situé pour servir de passe-
relle vers les marchés africains
Grace a ses accords commerciaux
ot ses relations diplomatiques so-
lides avec de nombreux pays de
ces régions, les entreprises ba-
sées a Maurice peuvent accéder
plus faclement a ces marchés en
pleine croissance

Le Head of Private Banking
and Wealth Management de
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Bank One est aussi d'avis que
I'introduction de produits finan-
ciers innovants place Maurice
sur la bonne voie pour renforcer
sa position compétitive sur la
scéne internationale. Des initia-
tives qui montrent la capacité de
Maurice a s‘adapter aux évolu-
tions du marché et a répondre
aux besoins des investisseurs
La particulanté de Maurice en
tant que hub reconnu et en tant
que passerelle pour [I'Afrique
lui donne un avantage face a
d'autres centres financiers.
Guillaume Passebecq pour-
suit que cette tendance est
confirmée par plusieurs élé-
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ments. D'abord, Maurice offre
un cadre junidique stable et
transparent, ce qui attire les in-
vestisseurs cherchant a investir
en Afrique. Ensuite, la réputation
de Maurice comme centre finan-
cier fiable renforce sa position.
De plus, des politiques favo-
rables et des initiatives sont en
place pour simplifier les inves-
tissements transfrontaliers. En
outre, Maurice est bien connecté
aux marchés africains, facilitant
les flux d'investissements, Enfin,
Maurice participe activement a
des initiatives réglonales pour
promouvoir l'intégration écono-
mique et financiére en Afrique.



