BANK ONE
Soutenir la croissance et 'expansion
des entreprises

BANK ONE propose une gamme compléte
de produts et services linanciers adaptés
aux besons spécifiques des entreprises. La
banque offre des solutions de financement a
long terme, comme des préts, pour aider les
entreprises a financer leurs investssements
el soutenir leur croissance. Ces solutions sont
flexibles el ajustées aux objectis financiers
de chaque entreprise. Elle met également a
disposition des facilités de financement du
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tommerce pour souteénir les transactions
commerciales internationales. Ces solutions
permettent auxentreprises de gérer leurs Mux
de trésorerie et de sécuriser leurs Lransac-
tions avec des partenaires a l'international

«En complément, nous proposons des so-
lutions de gestion de trésorene pour arder ks
entréprises d optimiser leurs figuidités au quo-
tidien. Enfin, pour le secteur smmobiier, nous
offrons des produits spécialisés tels que GRA/
VEFA concus pour répondre oux besoins par-
ticuliers de e secteur et soutenir le dévelop-
pement de progts immobiers. Ces solutions
témognent de notre copacité & rpondre oux
exigences de chaque secteur el 4 accompagner
nas clients dans fa gestion de lewrs défss finan-
cierss, indique Rishy Lutchman, Acting Head
of 0B de Bank Dne.

llenchaine que ke marché mauricien reste
trés compétitf et domingé par les grands
conglomérats qui sont largement desservis
par les principales banques et d'autres opé-
rateurs du secteur financier. Le principal le-
vier de différenciation de Bank One consiste
a améliorer ses pracessus décisionnels pour
étre plus agiles, flexibles et réactifs. Pour
rester pertinent sur ce marché, Bank One
réévalue ses processus afin de répondre aux
besoins de ses clients de maniére plus rapide
el efficace. Cette approche lui permel de se
différencier en offrant une réactivilé supé-
reure, ce qui est essentel dans e contexte
Gvalutif actuel,

«Dans le souci de répondre aux attentes
de nos clients, nous feur proposons Line gamime
compiéte et élargie de prodults et semnvices fr
nancers, congus pour wpendre d lelrs besoins
spérifigues. En plus des services traditionnels,
teks que des solutions de financement a long
terme pour soutenir les investissements ef o
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croissance des entreprises, nous offrons des fa-
ciités de firancement du commerce, qui adent
les entreprises d gérer feurs flux de trésorene et
a sécuriser leurs tronsactions nternalionoles
Nows mettons dgalement a leur disposition des
solutions de gestion de trésorene pour oplimi-
ser leurs liquidités au quotidien, ansi que des
produits spécialisés pour le secteur immobilier,
comme ka GFA/VEFA aofin de soutenir le déve-
loppement des profets immobikers »

Au-dela de ces solutions, Rishy Lutch-
man précise que les entreprises se tournent
vers Bank One en quéte d'un partenaire
de proximité, capable de les accompagner
a thaque élape de leur parcours «£fles re-
cherchent une bangue de confiance qui peut leur
offrir un soutien personnalisé, ainsi guun conseil
stratégique polr les ader a atteindre leurs ob-
Jectifs commerciauy d long terme. Nous nous en-
gageons d foumir un service proactif et adopté,
dans une relation de partenariat durahies

Bank One dispose d'équipes specialisées
par secteur d'activité et possede une vaste
expénence en maliére de produits et services
financiers adaptés au corporate banking
Grace a cette expertise, elles sont en mesure
de conseiller et d'accompagner eff icacement
les clients el prospects dans leurs décisions
financiéres. «Chez Bank One. nous occompa-
gnons nos chents d chague étape de leur par-
cours, en leur offrant des solutions sur mesure
adaptées d leurs besoins spécifiques et én four-
nissant un souten conting pour fes aider d gé-
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rer leurs fonds de roulement. Notre obyectif est
de développer une refation de confiance d long
terme, en mettant un point d'honneur d fournir
un service personnalisé clair et transparent
Cela permet de renforcer la confionce de nos
chents et de les ader g prospérer dans un envi-
rormement financier de plus en plus complexes

Augourd'huy, adopter uniguemnent les ma-
déles traditionnels de gestion des risques,
tels que I'&valuation des risques financiers et
de crédit, ne suffit plus pour qu'une bangue
puisse cibler de nouveaux marchés et géné-
rer des profits, rappelle Rishy Lutchman. |l
fait ressortir que les bangques connaitront un
succes durable et pourront eréer de la valeur
along terme uniquement si elles gérent effi-
cacement les opportunités sociales et ervi-
ronnementales, en plus des risques.

«A Bank One, nous avors d&a entaméun
parcours transformationnel en plagant la du-
rabilitéau ceeur de notre activit& Nous avons
développé un nowveau systéme de gestion
environnementale el sociale (SGES), pleine-
ment intégré dans nos processus et opéra-
tions. Cela signif e que la banque n'offrira des
produits et services gu'aux clients en tenant
compte de impact environnemental et so-
cidl de leurs actmités Nous mettans ainsi a
disposition des solutions dédiées, telles que
les préts lies & la durabilité, pour accompa-
gner nos clients corporate dans leur transi-
tion vers des pratiques plus durabless, ajoute
Rishy Lutehman.
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